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Export e Made in Italy: opportunità per la piuma d'oca italiana sul
mercato canadese

  
Il mercato della piuma d'oca in Canada è un comparto ad alto valore aggiunto in cui le condizioni climatiche rigide
trasformano i prodotti termici per il letto e l'abbigliamento tecnico da beni discrezionali a necessità primarie di
consumo.

La nuova analisi di mercato redatta dalla Camera di Commercio Italiana dell'Ontario Canada (ICCO Canada) [2]
fotografa un ecosistema in forte espansione, caratterizzato da un'elevata propensione alla spesa per imbottiture
naturali premium nei segmenti casa, abbigliamento outdoor e contract alberghiero.

Quali sono i numeri e i trend di crescita del settore?

La domanda canadese registra incrementi costanti nei comparti chiave del tessile e del riposo:

Mercato dei comforter (piumoni e coperte imbottite): stimato a 628,7 milioni di USD nel 2024,
raggiungerà una previsione di 941,8 milioni di USD entro il 2033, con la piuma naturale come segmento
predominante tra le imbottiture di qualità.
Comparto Home Bedding complessivo: ha totalizzato un valore di 4.998 milioni di USD nel 2023, con
una stima di crescita fino a 8.400 milioni di USD entro il 2030 e un tasso annuo di crescita composto
(CAGR) di circa il 7,7%.
Segmento Bed Linen: passerà da circa 2,09 miliardi di USD nel 2022 a quota 4,30 miliardi di USD
entro il 2030.
Outerwear e abbigliamento tecnico: trainato da marchi globali come Canada Goose, il comparto
privilegia la piuma d'oca per il suo impareggiabile rapporto calore-peso rispetto ai sintetici, sostenendo
prezzi d'ingresso tipici della fascia lusso.

Quali requisiti etici e normativi richiede il consumatore canadese?
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Per accedere al segmento alto di mercato, la sostenibilità e la tracciabilità sono requisiti vincolanti e non opzionali:

Certificazione Responsible Down Standard (RDS): costituisce il prerequisito fondamentale per
collaborare con retailer premium e grandi catene di hospitality, attestando il benessere animale, l'assoluta
esclusione di spiumaggio a vivo (live-plucking) o alimentazione forzata, e la tracciabilità documentata dalla
fattoria al prodotto finito.
Controlli sanitari CFIA: le merci contenenti piuma d'oca, classificate come prodotti di origine animale non
alimentare, sono soggette a rigide verifiche della Canadian Food Inspection Agency per accertare l'assenza
di rischi sanitari, richiedendo certificati di sterilizzazione e trattamento termico.
Trasparenza in etichetta: in conformità con il Textile Labelling Act, è obbligatorio specificare composizione
e percentuali esatte per poter impiegare la dicitura "piumino d'oca".

Quali vantaggi competitivi offre l'accordo di libero scambio CETA?

L'accordo CETA (Comprehensive Economic and Trade Agreement) tra Unione Europea e Canada garantisce
una leva tariffaria determinante per i produttori italiani rispetto alla concorrenza asiatica o statunitense soggetta a
tariffe standard:

Esenzione dai dazi doganali: la maggior parte dei prodotti tessili e imbottiti originari dell'UE entra in
Canada a dazio zero, evitando le tariffe ordinarie comprese tra il 16% e il 18%.
Semplificazione dell'origine: per le spedizioni di valore superiore a 6.000 euro, è sufficiente inserire la
dichiarazione di origine direttamente sulla fattura commerciale accompagnata dal codice di esportatore
registrato (codice REX), senza necessità di certificati cartacei come l'EUR.1.
Set documentale per la dogana (CBSA): include fattura commerciale analitica, distinta di imballaggio
(packing list), polizza di carico (Bill of Lading o Airway Bill) e modulo di codifica doganale B3 con corretta
classificazione HS.

Quali canali commerciali e appuntamenti fieristici presidiare?

La penetrazione commerciale in Canada, a partire dall'hub economico dell'Ontario, si sviluppa attraverso molteplici
canali:

Hotellerie di lusso e resort alpini: strutture di rilievo internazionale in località come Whistler, Banff e Mont-
Tremblant, insieme agli hotel 4-5 stelle, ricercano forniture su misura (bespoke) per arredi e bedding,
garantendo volumi e ordini ricorrenti.
Piattaforme digitali ed e-commerce: il canale Direct-to-Consumer (D2C) e i marketplace di design
permettono di testare il mercato mitigando i costi distributivi fisici e valorizzando lo storytelling artigianale
del Made in Italy.
Retail specializzato in Ontario: presenza articolata tra catene come Linen Chest, QE Home, boutique di
pregio (Gina's Home Linen Limited, David's Fine Linens) e specialisti tecnici outdoor (The Canadian
Outdoor Equipment Co., MEC, Sail, Sport Chek).
Fiere strategiche di settore:

Interior Design Show (IDS) a Toronto (gennaio), punto di riferimento per l'arredo con oltre 50.000
visitatori e 15.000 professionisti;
Living Luxe Design Show (aprile), dedicato all'alto lusso e a visitatori ad alto patrimonio netto;
Apparel Textile Sourcing Canada (ATSC) ad agosto, con oltre 200 espositori internazionali per il
sourcing tessile;
AFA Expo (Apparel Footwear Accessory) a Toronto (sessione autunno/inverno tra agosto e
settembre), piattaforma chiave per il comparto capispalla e outerwear.

Scarica il report completo.

(Studio a cura della Camera di Commercio Italiana dell'Ontario Canada - ICCO Canada)
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