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Palabras de Bienvenida

Es un gran privilegio dirigirme a us-
tedes en esta nueva edicion de Italia
en Panama@, que presentamos espe-
cialmente para dar la bienvenida a
Su Excelencia Giuditta Giorgio, nueva
Embajadora de Italia en nuestro pais.
Su llegada nos inspira optimismo 'y
la conviccion clara de que una etapa
prometedora comienza para ambas
naciones.

La presencia de una mujer al frente
de la mision diplomatica italiana
aporta un matiz especialmente va-
lioso. Su liderazgo combina claridad,
sensibilidad y una visidn contempo-
ranea que enriquece el dialogo. Las
mujeres en la diplomacia imprimen
una fuerza transformadora capaz
de abrir espacios de cooperacién con
una mirada mas integral y humana, y
estamos seguros de que Su Excelen-
cia Giorgio fortalecera alin mas esta
relacion que tanto apreciamos.

Italia y Panama estan unidas por
mucho mas que vinculos formales:
afectos, historias familiares, empren-
dimientos compartidos y una comu-
nidad que, con dinamismo y cercania,
ha construido un espacio de colabora-
cion ejemplar. La llegada de nuestra
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Embajadora reafirma ese lazo sélido
que hemos cultivado con dedicacion,
sumando nuevas oportunidades para
impulsar iniciativas que favorezcan
el entendimiento, la creatividad y el
desarrollo conjunto.

El mundo atraviesa transformacio-
nes profundas que plantean desafios
que a su vez abren horizontes. En
ese contexto, Italia y Panama han
demostrado una capacidad extraordi-
naria para complementarse. Panama
ofrece una plataforma estratégica
invaluable y un espiritu empresarial
vibrante; Italia, una tradicion reco-
nocida de innovacion, disefio, cultura,
tecnologia y excelencia. Cuando con-
vergen el pais que conecta al mundo
y el pais que inspira al mundo, surge
un terreno fértil para proyectos con
vision de futuro.

Al acercarse las celebraciones de
fin de afio, deseo expresar a la comu-
nidad, especialmente a mis hermanos
italo—panamefios, los mejores deseos
de serenidad, prosperidad y union.
Que estas fechas nos encuentren con
esperanza renovada y con la con-
viccion de que aln quedan muchas
metas por alcanzar juntos.

iPor més Italia en Panama...
por mas Panama en Italia!

Con afecto y gratitud,

Vittorio de Sanctis de Ferrari
Presidente — CAMIP

Tialia I3l






A

1S.E. Giuditta

Giorgio:
una carrera
forjada en tres
Continentes §

Con un enfoque “eclécticoy
pragmatico’, la nueva jefa de
mision busca conectar el “saper

fare” italiano con el hub logistico
panameiio, impulsando sectores
como la industria farmacéutica,
el espacio y la biodiversidad.

Por: Content Studio Corprensa

| aterrizaje de Giuditta Giorgio

== on Panama el pasado 12 de

e NOVieMbre marco el inicio de

un capitulo inédito en las relaciones
bilaterales. Al presentar la copia de sus
cartas credenciales ante el canciller
Martinez Acha, el hito se hizo tangible:
Giorgio se convertia oficialmente en la
primera mujer en asumir la jefatura de
la mision italiana en el pais, un detalle

significativo que el propio Canciller
destacd durante su encuentro.

Para la Embajadora, esta
designacién va mas alla del género;
es una decisién tomada “con
proposito” para profundizar los lazos
estratégicos entre ambas naciones.
Su misidn es inyectar un nuevo ritmo
a la diplomacia, una vibracion que
asegura ser reciproca. Giorgio busca
aportar un “dinamismo y energia” que,
segln confiesa, no es unidireccional,
sino un reflejo de lo que percibid
inmediatamente al pisar el istmo:
“una energia que —tengo que decir—
encontré en mi llegada a Panama”.

Una carrera forjada en la gestion de
crisis

Para entender la vision que Giorgio trae
al istmo, hay que mirar su hoja de vida.
Con 21 afios de carrera, su trayectoria
esta marcada por estar en el lugar donde
se toman las grandes decisiones.

A0 thhlihthtnt

“Queremos mostrar una
imagen contemporanea:
nuestra innovacion,
tecnologia y economia.
[talia es mucho més que
sus aspectos clasicos”

Su experiencia es un recorrido por la
geopolitica moderna. Trabajé en Corea
del Sur durante la crisis financiera
de 2008y la cumbre del G20, una
etapa que le dio una base sélida para
comprender los flujos comerciales
globales y la fuerza del “Made in Italy”
en Asia. Posteriormente, pasé por
Bruselas y por el “corazén politico”
de Washington D.C., una experiencia
que ella misma describe graficamente
como una “pressure cooker” (olla de
presion) por su intensidad.

Su prueba mas dura ha sido en
Roma, sirviendo en el Gabinete del
Ministro de Asuntos Exteriores durante
la pandemia de COVID-19. Alli, su
labor no solo fue repatriar italianos,
sino trabajar para que “la economia de
nuestro pais, al centro de la economia
europea, pudiese volver al signo
positivo”. Es esa mezcla de gestion de
emergencia y vision econémica la que
ahora pone al servicio de Panama.

Tialia I5l
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La teoria del “Crocevia": Dos naciones
espejo

Al reflexionar sobre el vinculo entre
ambos paises, la Embajadora recurre
a una metafora poderosa: el Crocevia
(cruce de caminos).

“Italia y Panama son dos cruces. Italia
lo es en el corazon del Mediterraneo,
entre Africay Europay el Este; Panama
lo es entre el Norte y Sur de América, y
para todo el mundo”.

Esta vision se materializd para ella
tras una visita temprana al Canal de
Panama. Alli, confiesa, no solo vio agua
y barcos, sino algo mas profundo: “Me di
cuenta de cémo la geografia y también
el ingenio humano han permitido a
Panama ser un sitio estratégico de
intercambios para bienes, pueblos

y culturas”. Esta identidad
compartida de ser puentes
globales, y los comunes
valores democraticos y de
respecto de los derechos
humanos, son la base 'y
el cimiento sobre el que
desarrollar siempre
mas las relaciones
mutuas y construir su
mandato.

Innovacion: Del
satélite a la
farmacéutica
Aunque califica
las relaciones
actuales como
“excelentes”,
Giuditta Giorgio no
se conforma con
el estatus actual.
Para ella, los Gltimos
afios han servido
para consolidar
la cooperacion en
ambitos criticos como
la seguridad y la ciencia,
pero el verdadero desafio
es “llevarlas al siguiente
nivel”. Su ambicién es clara:
aprovechar la s6lida base
existente para potenciar el
marco econdémico y trabajar

mano a mano con las empresas
italianas que ya operan en sectores
estratégicos del istmo.

Uno de los objetivos centrales de
esta nueva etapa es actualizar la
imagen del “Made in Italy” en la mente
de los panameiios. Si bien la moda
y la gastronomia son embajadores
naturales, ella insiste en destacar a
Italia como una potencia de innovacion
cientifica y tecnolégica. “Queremos
destacar el “saper fare” (saber
hacer), el know-how que es (nico e
importante para Italia”, puntualiza.

Parailustrar este salto de calidad
en la cooperacion, la Embajadora pone
sobre la mesa ejemplos concretos
que ya estan sucediendo. Menciona el
caso de Menarini, la empresa italiana
segunda farmacéutica mas importante
del mundo, que eligié Panama para
establecer su cumbre y centralizar
operaciones en Latinoamérica.

“Ese es un ejemplo positivo que
otras empresas pueden seguir”,
sefiala, apuntando a sectores como
infraestructura, energia y logistica.

La cooperacion cientifica es otro
pilar robusto y a menudo desconocido.
Giorgio recuerda que Italia por medio
de la Universidad La Sapienza, fue
clave para permitir que el préximo
afio, en 2026, Panama tenga su
primer satélite, y adelanta que
la colaboracion continda hoy en
areas criticas como la biodiversidad
oceanica, a través de intercambios
entre la Senacyt panamefiay el CNR
(Consejo Nacional de Investigacion)
italiano. Aunque sea un pais de 4.5
millones de habitantes, el intercambio
comercial roza los 500 millones
anuales, una cifra que la diplomatica
esta decidida a aumentar bajo este
nuevo enfoque estratégico.

Un puente cultural mas alla de lo
clasico

En el ambito cultural, su enfoque
es igualmente fresco. Consciente del
interés por el idioma —"a través de la
lengua pasa la cultura, la cocinay la
historia”—, planea fortalecer la oferta



de becas y programas educativos.
Pero su ambicién toca también las
notas musicales con una propuesta
especifica. Con un entusiasmo
personal, Giorgio pone la mirada en
el prestigio del Panama Jazz Festival
y la labor educativa del maestro
Danilo Pérez. Su objetivo no es solo
artistico, sino formativo: impulsar
un intercambio que permita traer
estudiantes italianos a formarse en
la escena panamefia. “Me gustaria
proponer algo para volver a tener
algunos estudiantes italianos también
en el festival”, asegura, visualizando
una colaboracién donde el talento
joven italiano pueda nutrirse de la
experiencia jazzistica local.

Liderazgo femenino: “Hay que estar
listas”

Hacia el final de la conversacion,
la Embajadora se despoja del titulo
para hablar de mujer a mujer. Al
ser consultada sobre su rol como
referente, ofrece un consejo
pragmatico a las jovenes panamefias

ALl hiiihhhhhRbhbbbhhhh

que aspiran al liderazgo.

“Las oportunidades no vienen todos
los dias”, advierte. “Se dice ‘tener
hambre' cuando se habla de fatbol,
pero lo cierto es que cuando la puerta
se abre, hay que estar listo”. Su receta
combina curiosidad constante con una
determinacion férrea para estudiar
y prepararse. “Puede que no sea hoy,
puede que no sea mafana, pero la
oportunidad llegara”, asegura.

Para Giorgio, el desafio es estar
visibles: “Es muy importante, sobre
todo para las mujeres, ponerse en la
condicion de ser consideradas. Porque
en el momento en que estamos en la
luz, podemos lograr lo que queramos:

tenemos una voz y tenemos un aporte”.

Y concluye con un mensaje potente
sobre la diversidad: “El talento esta en
todas partes, pero las mujeres tienen
talentos particulares que pueden

afiadir algo positivo en cualquier mesa”.

Un legado de servicio
Giuditta Giorgio inicia su mandato
con una promesa de cercania. Una de

sus primeras acciones fue tomarse
una foto oficial junto a todo su equipo,
un gesto poco comin que explica con
sencillez: “Queremos poner la cara al
lado de lo que hacemos. Lo hacemos
con sentido de servicio”.

Con esa filosofia, la nueva
Embajadora espera que, al concluir
su mision, Panama no solo haya
visto mas productos italianos, sino
que haya descubierto a una ltalia
contemporanea, tecnolégica y, sobre
todo, presente. “Italia esta lejos
geograficamente, pero muy cercana
en valores e inspiracion. Estamos mas
cerca de lo que parece”.

“Cuando la puerta se abre, hay que
estar listo. Puede que no sea hoy,
puede que no sea maiana, pero la
oportunidad llegara”

Diciembre 2025 I 7 l
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) Latecnologia

italiana que acelera

la recuperacion

celular: entrevista con
Piergiuseppe Donato

El director de Clever Medical SA introduce
en Latinoamérica una tecnologia médica
patentada tnica. No es magia, es ciencia; un

dispositivo que utiliza cddigos bioactivos para
reequilibrar el cuerpo, logrando resultados
sorprendentes en pie diabético, dolor crénico

y medicina deportiva de élite.

Por: Content Studio Corprensa

xiste un puente invisible, pero
Esélido, que conecta la tradicién

de la ingenieria italiana con la
innovacién médica en el corazén de
las Américas. Ese puente lo cruza
diariamente Piergiuseppe Donato, un
italiano con alma panamefia, cuya his-
toria personal esta entrelazada con la
salud desde que su familia introdujo
la aerosolterapia en Latinoamérica en
los afios 70. Hoy, radicado en Panama
desde hace siete afios y sintiendo una
profunda gratitud por el pais, Donato

lidera Clever Medical SA con una mi-
sidn clara: traer “consultoria inteli-
gente al servicio de la salud” median-
te tecnologias europeas Unicas.

Su apuesta mas reciente es MFI Srl,
una empresa italiana con décadas de
experiencia y miles de pacientes tra-
tados en su pais de origen, que ahora,
a través de Panama, se abre al mun-
do. La tecnologia que presentan, CMF
Next, esta causando revuelo en ferias
médicas internacionales, dejando a

EANNUANNY

“CMF Next ayuda a vivir mejor, devolviendo la dignidad al
paciente con dolor crénico o patologias severas’.

los expertos boquiabiertos por sus
resultados en medicina regenerativa.

No es magia, es biofisica: ;C6mo
funciona?

Al hablar de esta innovacion, Dona-
to es enfatico en aclarar lo que no es.
Aunque utiliza principios fisicos, no se
trata de la magnetoterapia tradicio-
nal que conocemos. Es un dispositivo
médico certificado y patentado que
opera en una liga diferente.

Tialia I9l



Pero entonces, ;como funciona?

La clave esta en la comunicacion.
Donato lo explica con una metafora
sencilla para una ciencia compleja: los
campos magnéticos complejos funcio-
nan como un “vehiculo”. Este vehiculo
se utiliza para transferir “codigos” o
“informaciones bioactivas” directa-
mente a los tejidos bioldgicos, utilizan-
do la induccién magnética como medio
de transporte.

¢Como es posible que esto genere
curacion?

El dispositivo actda en la base bio-
molecular, entregando el “lenguaje”
exacto que una célula desequilibrada
o enferma esta esperando recibir para
iniciar su propio proceso de “auto-
curacion” y regresar a un estado de
balance. Donato aclara que “el efecto
terapéutico no es dado de los campos
magnéticos, sino de las informaciones
que transferimos”. Es, en esencia, dar-
le al cuerpo las instrucciones precisas
para que se repare a si mismo.

Resultados que cambian vidas: del

dolor crénico a salvar extremidades
Esta capacidad de dialogar con

las células se traduce en resultados

clinicos que, en el campo de la medi-

cina regenerativa, parecen desafiar la

logica tradicional.

El impacto mas dramatico se obser-
va en el tratamiento del pie diabético.
Segln explica Donato, “en el ambito
del pie diabético, logramos rendir
reversible lo que hasta hoy la medici-
na tradicional considera irreversible”,
destacando que han logrado salvar
pies que ya estaban destinados a la
amputacion.

Pero el beneficio no es solo para ca-
sos extremos. En situaciones de dolor
cronico, donde los pacientes dependen
de maltiples medicamentos diarios,
el tratamiento ha demostrado reducir
significativamente la inflamaciony la
necesidad de farmacos, mejorando la
movilidad y la calidad de vida. Asi mis-

Ilol Italia
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mo, los pacientes comentan el alivio
que sienten al recuperar también su
dignidad durante el sufrimiento diario
de patologias severas.

Excelencia en el deporte de élite

La versatilidad de esta ingenieria
italiana queda demostrada en su adop-
cion por el mundo del alto rendimiento.
Atletas profesionales y olimpicos utili-
zan CMF Next para acelerar la recupe-
racion de lesiones y como revitalizador
antes de las competencias.

La empresa colabora estrechamente
con instituciones deportivas de primer

CMF Next ayuda
a vivir mejor,
devolviendo

la dignidad al
paciente con
dolor cronico

o patologias
severas".

nivel en Italia, combinando esta tec-
nologia con otras terapias avanzadas
para recuperar atletas en tiempos
récord, algo crucial en el exigente
calendario deportivo actual donde el
desgaste fisico es inmenso.

“En el ambito del pie diabético,
logramos volver reversible lo que
hasta hoy la medicina tradicional

considera irreversible, salvando pies
que iban a ser amputados”,



Panama: Un hub cientifico para las
Américas

La vision de Piergiuseppe Donato va
mas alla de la distribucién comercial.
Su objetivo es establecer a Panama
como la “Tierra del Suceso”, un punto
de referencia cientifica que mire hacia
Norte y Suramérica. “Panama para
mi es el punto de referencia que mira
a Norteamérica y Suramérica, como
bandera de esta tecnologia en la
parte académica”, afirma Donato con
conviccion.

El plan incluye la realizacion de
simposios internacionales en el pais,
no enfocados en ventas, sino en el
area cientifica. El objetivo es reunir
a expertos y lideres de opinion de
Europa y Latinoamérica para que
compartan sus experiencias clinicas
con los campos magnéticos complejos
a beneficio social de la salud. Esta
iniciativa busca introducir una nueva
cultura de innovacién cientifica en la
region, respaldada por la colaboracion
constante con universidades italianas
e internacionales de prestigio, como
las de Ferrara, Belgrado y Chieti.

Para Donato, el mensaje final es
claro: se trata de aprovechar lo que la
naturaleza, a través de la tecnologia
mas avanzada y segura —sin efectos
secundarios—, nos ofrece hoy para
alcanzar una mejor calidad de vida. Es
la excelencia italiana echando raices

en Panama para el bienestar de todos.

Quieres conocer mas

escanea el QR

ALl

Piergiuseppe Donatoy Marco Mantarro, CEO de MFI Stl en la feria médica 2025 Diisseldorf, Alemania.

“Quiero que Panama sea la bandera de esta tecnologia
académica para Norteamérica y Suramérica. Un punto de
referencia del éxito italiano en el mundo”.

I}EXT

MEDICINE OF THE FUTURE
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“Nuestro rol como
inversores no es solo

financiero, es operativo. Fundada en 2022, esta firma
Entramos como socios estadounidense liderada por

porque sabemos donde .
estan los cuellos de Federico Donatone y Lorenzo

botella y como generar Asnaghi combina la disciplina

crecimiento’,

de los KPIs anglosajones con
la empatia relacional italiana.
Con el respaldo de la Camera
di Commercio di Milano,
Growth Cab evoluciona de la
consultoria al Private Equity,
demostrando que el éxito
comercial no se improvisa: se
estructura,

Federico Donatone

. n el mundo de los negocios B2B,
== cxiste una paradoja cultural:

e Estados Unidos exige ndmeros
frios y rapidez, mientras que Latinoa-
mérica y el Mediterraneo exigen cafg,
confianzay relaciones. En la inter-
seccion de estos dos mundos opera
Growth Cab, una firma estadounidense
fundada por una nueva generacion de
empresarios italianos que ha logrado
descifrar el codigo para vender en tres
continentes simultaneamente.

I La historia comienza en 2022, lejos
de Italia. Federico Donatone, entonces
Growth Advisor en una de las prin-
cipales agencias de Sidney, coincidid
durante un viaje por Latinoamérica con

Lorenzo Asnaghi, quien se desempe-
flaba como Director Global de Ventas
en Sao Paulo. “Vimos que compar-
tiamos la misma misién y decidimos
unir fuerzas”, relata Donatone. Lo que
comenzd enfocado en el receptivo
mercado estadounidense, pronto reve-
16 una necesidad global: las empresas
tienen grandes productos, pero fallan
en la ejecucion.

Tialia I13l
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El “Factor Italiano” como ventaja
competitiva

Growth Cab no es una consultora
tradicional. Se definen como un “mo-
tor de ventas externo” que soluciona
la falta de ejecucidon comercial me-
diante outsourcing. Pero, ;qué aporta
el ADN italiano en un sector dominado
por métricas frias?

Para Lorenzo Asnaghi, COO de
la firma, la respuesta esta en el
equilibrio. “La cultura italiana es
una fuerza... hace una mezcla entre
profesionalismo serio y trato humano,
que es muy importante sobre todo en
mercados como Latinoamérica, Italia
y Espafia”, explica.

Mientras que en Estados Unidos el
cliente quiere ver los niimeros antes
de conocer a la persona, en nuestros
mercados la ecuacion se invierte.

“En LATAM, el enfoque es distinto: la
relacion comienza invitando a la otra
persona a tomar un café para ha-
blar tranquilamente. El cliente busca
algo mas profundo; quiere entender
quiénes son realmente Lorenzoy Fe-
derico, qué hacen en su tiempo libre y
conectar a nivel humano antes de ce-
rrar el negocio”, detalla Asnaghi. Esta
capacidad de navegar entre la frialdad
del KPly la calidez del networking es
lo que les ha permitido expandirse
con éxito en Brasil, Chile, Paraguay y
Estados Unidos.

El fin de la improvisacion comercial

El diagnostico que hacen del mer-
cado actual es contundente. Segin
Federico Donatone, CEO de la com-
pafifa, “el error nlmero uno es pensar
que escalar ventas significa generar
mas reuniones”. El problema real es la
falta de estructura.

“Muchas empresas fallan porque
tratan la venta como algo improvi-
sado”, afirma Donatone. “No fallan
por falta de leads, fallan por falta de
proceso”.

Para solucionar esto, Growth Cab
implementa un sistema riguroso
que combina tecnologia, inteligencia
artificial y talento humano capacita-

Iu-l Italia

“En Estados Unidos quieren ver los niimeros antes de conocerte; en
Latinoamérica, primero tomamos un café. Nuestra fuerza es unir la
disciplina del dato con el trato humano'.

Lorenzo Asnaghi

do, prometiendo resultados medibles
como “hasta 40 reuniones calificadas
al mes". Sin embargo, la tecnologia
no lo es todo. “La tecnologia organiza
datos... pero la calidad de una reunién
nace de la conversacion, del criterioy
de la seguridad de quien esta al telé-
fono. Eso se entrena, no se automati-
za", aclara Lorenzo.

Validacion institucional y futuro

La seriedad de su modelo, basado
en la disciplina y la claridad, recibi6
un espaldarazo clave cuando fue-
ron seleccionados por la Camera di
Commercio di Milano. “Fue mas que un

cliente, fue una confirmacion de que
podiamos operar a nivel global. Nos
abrio puertas, reforz6 la credibilidad
y mostr6 que nuestra manera de tra-
bajar es clara, rapida y profesional,
funcionando también en entornos
institucionales y no solo en merca-
dos privados”, comenta Asnaghi.
Hoy, Growth Cab mira hacia una
evolucion natural: el Private Equity.
Al trabajar en las “entrafas” comer-
ciales de sus clientes, identifican
rapidamente qué companias tie-
nen potencial real de crecimiento.
“Nuestro rol como inversores no es
solo financiero, es operativo”, explica



“No fallan por falta de leads, fallan por falta de proceso. El error nimero
uno es pensar que escalar ventas significa solo generar mas reuniones”.

Donatone, sefialando que buscan par-
ticipar activamente en la estrategia
de expansion de las empresas en las
que invierten.

Consejos para la nueva generacion

Como referentes de jovenes italia-
nos haciendo negocios globales, los
fundadores tienen un mensaje claro
sobre la mentalidad necesaria para
triunfar hoy.

Federico aboga por aprender a pen-
sar con estructura bajo tres principios
claros. Primero, “pensar por procesos,
no por impulsos”, cuestionandose no
solo qué hacer, sino qué sistema se

Federico Donatone

esta construyendo, “porque la intui-
cién sola no escala”. Segundo, “utilizar
indicadores y no opiniones”, basan-
dose en ratios y sefales reales en
lugar de percepciones cambiantes. Y
tercero, la velocidad: “Ejecutar rapido,
corregir rapido. No esperes a tener
todo perfecto. Lanza, mide y ajusta”,
aconseja Donatone.

Por su parte, Lorenzo invita a la
accion rapiday la resiliencia: “Ejecutar
rapido, corregir rapido... EL objetivo
es encontrar algo que no esta, o qué
esta hecho mal, y hacerlo mejor”. Mas
alla de la velocidad, Asnaghi enfatiza
que el aprendizaje real surge de la

confrontacion directa: cuando una venta
falla, no basta con la introspeccion; es
vital tener la valentia de preguntar al
cliente las razones exactas del recha-
zo —Vya sea por precio o falta de valor
percibido— para convertir ese “no” en
una leccién concreta.

Growth Cab demuestra que la exce-
lencia operativa estadounidense y la
creatividad italiana no son opuestas,
sino los ingredientes complementarios
de una férmula de éxito global.

“Latecnologia organiza datos, pero
la calidad de una venta nace de la
conversacion y el criterio humano.
Eso se entrena, no se automatiza’.

Lorenzo Asnaghi
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J Actividades CAMIP unioaNoviembre 2025

Conexiones que Impulsan el Futuro: el segundo semestre de 2025 ha sido un periodo de intensa actividad
para la Camara Italo-Panamefia de Comercio, Industrias y Agricultura (CAMIP), consolidando su rol como

Energia y Sostenibilidad

Junio - Foro “Grandes Clientes™: Junto a
Enel Green Power, reunimos a mas de
90 lideres energéticos. El foco fue claro:
construir un Panama mas sostenible y
competitivo mediante estrategias de
eficiencia y el poder de la energia solar.
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Estrategia Global y Alianzas

Junio - Convencién Mundial de Camaras
(Cosenzay Reggio Calabria): La CAMIP
representd a Panama en Italia, unién-
dose a mas de 200 delegados para
fortalecer la internacionalizacion de
las empresas italianas y abrir nuevas
rutas de crecimiento global.

Ilsl Tialia

plataforma estratégica para el comercio bilateral.

ooy

Septiembre - Infraestructura y Alianzas:
En colaboracion con la Cdmara Sui-
zo-Panamefia, se exploraron proyectos
clave de infraestructura en un Desayuno
Empresarial.

Octubre - Panama en Roma (Unindustria
Roma): Panama fue presentado como un
mercado dinamico y estable. El mensaje
fue contundente ante lideres italianos:
Panama no es solo un lugar para invertir,
es un lugar para crecer.

Noviembre - Trieste (Select Italy 2025):
Participacion estratégica para posicionar
a Panama como el hub confiable y seguro
que las empresas italianas necesitan
para acceder a América Latina.

Trieste (Select Italy 2025
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Logistica

Septiembre - Liderazgo Logistico (MSC
Panama): Convocamos a actores clave

del sector maritimo-logistico para de-

batir sobre digitalizacién y automatiza-
cion. Se confirmd que la competitividad
de Panama se basa en la colaboracion,
tecnologia y vision de futuro.



Octubre - Genova Shipping Week: La
CAMIP destacé las ventajas logisticas
de Panama ante los principales stake-
holders italianos, fortaleciendo el eje
logistico crucial GEnova—Panama.

ALl hiiihhhhhRbhbbbhhhh
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Comercio y Tecnologia

Octubre - PYMES que Cruzan Fronteras
(Treviso y Véneto): En el IX Foro PYMES,
nuestra delegacion impulsé reuniones
B2B en sectores como alimentos y biotec-
nologia, resultando en nuevos contactos
y proyectos para una mayor integracion
empresarial con Italia.

Noviembre - Made in Italy Naval (NA-
VIGO, Viareggio): Visita a un centro de
excelencia europeo donde la innovaciony
el disefio naval se fusionan con la tradi-
cién artesanal. Una experiencia que abre
nuevas perspectivas de colaboracion en
nautica entre Italia y Panama.
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Asesoria en sector inmobiliario
residencial y comercial
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Desatrrollo de negocios e Inversiones en Panama

. . . . Servicios Contables en Panama
Asesoria Tributaria Local e Internacional

Ay

Rivolgiamo a tutti 1 nostri
R distinti auguri di

Buone Feste!

Rinnovando il nostro
impegno nel garantire 1 piu
elevati standard di qualita e

professionalita
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La Mesa se vistio de fiesta en
la Semana de la Cocina Italiana

La Semana de la Cocina Italiana
regresd a Panama con una edicién que
reafirmé la gastronomia italiana como
patrimonio de salud, cultura e innova-
cion. Bajo el liderazgo de la Embajada
de Italia y en estrecha colaboracion
con ICE y la CAMIP, la semana se
convirtié en un puente cultural que
fortaleci6 los lazos bilaterales.

Una Cena de Gala para Dar la
Bienvenida

La semana inicioé con una velada de
distincion en la Casa Orden de Malta
del Casco Viejo. La Embajada de Italia
y la CAMIP ofrecieron una cena de gala
en honor de la nueva Embajadora, S.E.
Giuditta Giorgio, reuniendo a perso-
nalidades del ambito diplomatico e
institucional.

El mend fue una obra maestra de la
chef Amy Riolo, experta en Dieta Me-
diterranea. Este encuentro no solo ce-
lebr6 los sabores regionales de Italia,
sino que subrayo0 el papel estratégico
de la gastronomia como herramienta
de diplomacia cultural.

oy

Sembrando Tradicién y Salud

La CAMIP y la Embajada llevaron la
celebracion directamente a las nuevas
generaciones. El 21 de noviembre la
Escuela Primaria “Repubblica d'Italia”
acogid una jornada educativa.

Nifios, docentes y autoridades se
sumergieron en la Dieta Mediterranea,
aprendiendo sobre alimentacion salu-
dable y comparando la cocina latina con

la mediterranea. La jornada
culminod con una divertida
demostracion de amasado de
pizza y una degustacion de
sabores italianos.

El Sector Gastronémico en Accion

La excelencia de los productos ita-
lianos brilld gracias a la activa partici-
pacion de los socios de La CAMIP, que
convoco a restaurantes, distribuidores y
supermercados para crear:

* Mends especiales inspirados en salud
y cultura.

e Zonas Prime y promociones destaca-
das en comercios.

« Gran visibilidad digital en redes y
bases de datos.

La campana cont6 con el respaldo de
la Embajada de Italia, la Sociedad Italia-
na de Beneficencia y medios clave como
La Prensa, amplificando el mensaje de
la italianitd. La participacion de los so-
cios de la CAMIP: Super 99, Milov Foods,
La Parmigiana, y muchos mas, fue cru-
cial para resaltar la calidad italiana.
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) De Todo

Corazon Plus:

a Iniciativa
ntegral que
Transforma
Vidas con
un Enfoque
Humano &

En un mundo donde la atencion
sanitaria se centra a menudo
solo en el tratamiento, nace

el Programa de Todo Corazon
Plus, un programa integral y no
lucrativo que pone a la persona
en el centro. Lanzado en mayo
del 2024, esta iniciativa es

un hito de apoyo a pacientes,
cuidadores y sus familiares
con enfermedades cronicas en
Centroamérica y el Caribe.

IZOI Tialia

Mas Alla del Farmaco

La Dra. Julissa Barrientos explica
la vision: “Nos dimos cuenta de que la
salud no termina en el consultorio. Un
paciente y su entorno - su cuidador
o su familiar- con una enfermedad
cronica necesita herramientas para la
autogestion y el empoderamiento de
su condicion. Este programa es nues-
tra respuesta.”

El Programa de Todo Corazon Plus
no es una campafa comercial; es una
solucién de apoyo basada en cuatro
pilares esenciales:

1. Informacion y Concientizacién: Brin-
dar el conocimiento en un lenguaje
claroy sencillo para mayor com-
prension de su enfermedad crénica

2.Educacion y Empoderamiento:
Compartir informacion atil para el
manejo de sintomasy el autocui-
dado de su enfermedad.

3.Sentido de Comunidad: Fomentar la
union con otros pacientes y desta-
car que jno esta sdlo en el camino
hacia una mejor calidad de vida!

4. Adhesion y Adherencia: Técnicas 'y

herramientas para aplicar el mane-
jo de la terapia en la vida diaria.

Tu Bienestar es Nuestro Exito.

En el Programa de Todo Corazén
Plus, creemos en el poder de la Comu-
nidad. Su éxito se mide en la “calidad
de vida", pues al fomentar la union
entre pacientes, rompes el aislamien-
toy encuentras el apoyo de personas
que entienden lo que estas viviendo.
Este “sentido de comunidad” es la
clave para la adherencia a los planes
terapéuticos.

Una Vision que Gana:

Segun la Dra. Julissa Barrientos,
invertir en este apoyo integral es
una cuestion de responsabilidad y
vision: “Un paciente informado y
apoyado tiene mejores resultados
clinicos.” Esto beneficia a todos: al
paciente, a su familia y cuidadores,
a los profesionales de la salud de
Panama y de la regidn, con quienes
trabajamos estrechamente facili-
tando el camino hacia la compren-
sién y autogestion de la enfermedad
crdnica de sus pacientes, mejorando



la adherencia y calidad de vida, y a
toda la sociedad.

Hemos demostrado ser un referente
de éxito en paises como Panamay el
resto de la regidon centroamericana
y el caribe, y nuestro modelo esta
llamando la atencidn a nivel mundial.
Este alcance de su vision, impulsa-
do por su activa presencia en redes
sociales, demuestra el potencial del
programa para transformar la aten-
cion sanitaria a nivel regional.

Liderazgo con Corazéon

El éxito del Programa de Todo
Corazon Plus es un ejemplo palpable
de como la innovacion puede tener un
impacto profundamente humano. Sus
valores de empatia, colaboraciony
entrega de todo corazén son el motor
que impulsa la mejora continua de
la calidad de vida de los pacientes. Y
esta transformacion no hubiera sido
posible sin el respaldo constante de
Don José Antonio y Don Enrique Oliva-
res, directivos de la sede de Menarini
en Centroamérica y el Caribe, y del
Gerente del Programa el Dr. Renato

A1l

Santa Luce. “Juntos hemos cambiado
la historia de ver al paciente, no como
un diagnéstico o como una receta
mas, sino como personas. Personas
que necesitan ser escuchadas, que
necesitan una voz y que necesitan que
recordemos que son el centro de todo
lo que hacemos.”

— Dra. Julissa Barrientos

¢Como lo logramos?

Mediante sesiones educativas y
talleres presenciales disefiadas con
una metodologia y duracion cuidado-
samente planeadas para asegurar que
los participantes puedan integrar la
informacién de manera efectiva y apli-
carla inmediatamente en su vida diaria;
ofrecemos apoyo directo y practico a
los pacientes. Estos encuentros, a los
que los asistentes son invitados direc-
tamente por sus médicos tratantes, les
permiten aprender técnicas correctas
para el autocontrol (como medir su
presion arterial o medir sus niveles de
glucemia) y obtener estrategias claras
para el cuidado diario de su salud; con
un enfoque 100% humano: Dejamos
de ver un diagndstico y vemos a una

persona. EL Programa de Todo Corazon
Plus: Empatia, Colaboracion y la prome-
sa de mejorar tu calidad de vida.

Para conocer mas acerca del Pro-
grama invitamos a pacientes, cuida-
dores y publico general a acceder a
sus recursos y comunidad a través de
sus plataformas digitales. Para mas
informacién, visite https://programa-
detodocorazon.plus/
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Instagram:
(@programadetodocorazonplus
Facebook: https://www.facebook.
com/ProgramaDeTodoCorazonPlus/
YouTube: @ProgramadeTodoCoraz

M
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